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 Berichte

 11. Tagung der International Academy of Commercial
 and Consumer Law (IACCL) in Hamburg

 Vom 15. bis zum 17. August 2002 fand am Max-Planck-Institut f?r ausl?ndi
 sches und internationales Privatrecht in Hamburg die 11. Tagung der 1983 zur
 F?rderung des wissenschaftlichen Austauschs gegr?ndeten International Acade
 my of Commercial and Consumer Law (IACCL) statt. Aus der ganzen Welt wa
 ren Mitglieder angereist, um nach der Begr??ung durch den Pr?sidenten der
 Akademie, Norbert Reich (International Graduate School of Law, Riga, Lettland),
 ?ber aktuelle Entwicklungen im nationalen und internationalen Wirtschafts- und
 Verbraucherschutzrecht zu diskutieren. Im Mittelpunkt standen, wie bereits bei
 der letzten Tagung vor zwei Jahren an der Dickinson School of Law in Carlisle
 (Pennsylvania, USA), die Auswirkungen der Globalisierung und des technologi
 schen Fortschritts auf nationales und internationales Recht.

 I. Der Vormittag des ersten Tages war der Globalisierung und ihren Auswir
 kungen auf das internationale Wirtschaftsrecht gewidmet. Ross Cranston (MP
 House of Commons, London) sprach zun?chst in allgemeiner Weise ?ber Begriff
 und Wesen der Globalisierung. Nach seiner Ansicht sei diese kein neues Ph?no
 men: Soweit der grenz?berschreitende Flu? von Kapital als pr?gendes Merkmal
 angesehen werde, finde sich ihr Ursprung nicht im ausgehenden 20., sondern im
 beginnenden 19. Jahrhundert. Bereits zu dieser Zeit sei Kapital ?ber international
 t?tige Banken, haupts?chlich in der Form von Schuldverschreibungen von Eng
 land und Deutschland nach Osteuropa, Nord- und S?damerika geflossen, um
 insbesondere den Bau von Eisenbahnen zu erm?glichen und zu fordern. Mit ei
 ner ?hnlich provozierenden These ?berraschte Donald King (Saint Louis Universi
 t?t, St. Louis, USA): Durch das Internationale Wirtschaftsrecht h?tten sich im
 Zuge der Globalisierung Ans?tze eines bisher nicht als solches erkannten weltum
 spannenden Regierungssystems entwickelt: Legislative Aufgaben n?hmen die

 World Trade Organization (WTO), die United Nations Commission for Interna
 tional Trade Law (UNCITRAL) und die International Chamber of Commerce
 (ICC) wahr. Als Exekutive sei insbesondere die WTO aufgrund ihrer Befugnis,
 die Einhaltung verschiedener internationaler Vertr?ge auf dem Gebiet des Inter
 nationalen Wirtschaftsrechts zu ?berwachen, t?tig. Judikative Aufgaben w?rden
 innerhalb des weltumspannenden Regierungssystems durch die bei der WTO
 angesiedelten Streitentscheidungsinstanzen sowie durch nationale Gerichte, so

 weit sie internationales Wirtschaftsrecht zur Anwendung br?chten, wahrgenom
 men. Vor dem Hintergrund dieser und weiterer zu erwartenden Entwicklungen,
 insbesondere eines von UNCITRAL vorgeschlagenen Global Commercial Code
 und eines International Commercial Court, k?nne von der Herausbildung eines
 weltumspannenden Regierungssystems gesprochen werden. Laureano F. Guti?rrez
 Falla, (Universidad de Tegucigalpa, Honduras) schlie?lich wies auf die im Zuge

 RabelsZ Bd. 67 (2003) S. 353-359
 ? 2003 Mohr Siebeck - ISSN 0033-7250

This content downloaded from 141.5.29.92 on Tue, 27 Feb 2024 16:25:47 +00:00
All use subject to https://about.jstor.org/terms



 354  berichte  RabelsZ

 und in Gefolgschaft der Globalisierung ge?nderte Bedeutung des Internationalen
 Wirtschaftsrechts hin und skizzierte dessen Entwicklung vom Mittelalter bis ins
 21. Jahrhundert. Dabei hob er hervor, da? sich das internationale Wirtschafts
 recht durch die Globalisierung von einem Recht der Kaufleute zu einem Recht
 des Marktes und der Marktakteure entwickelt habe, das nicht nur Kaufleute, son
 dern auch Verbraucher erfasse.

 In der Diskussion wurde insbesondere die provokante These Cranstons, das
 Ph?nomen der Globalisierung sei kein neues, unter die Lupe genommen. Kri
 tisch angemerkt wurde, da? sich Globalisierung heute, anders als im 19. Jahrhun
 dert, nicht nur durch den grenz?berschreitenden Flu? von Kapital und damit
 durch die grenz?berschreitende T?tigkeit von Banken und Kreditinstituten aus
 zeichne, sondern auch und insbesondere durch die zunehmende grenz?ber
 schreitende Aktivit?t kleinerer und mittelst?ndischer Unternehmen sowie nat?r

 licher Personen. Auch wenn sich Parallelen zu historischen Vorg?ngen erg?ben,
 d?rften die Besonderheiten der mit dem technologischen Fortschritt einherge
 henden Globalisierung, die Kennzeichen des ausgehenden 20. Jahrhunderts sei
 en, nicht vernachl?ssigt werden. Auch die These Kings, das System des Internatio
 nalen Wirtschaftsrechts habe ein weltweites Regierungssystem hervorgebracht,
 wurde kritisch durchleuchtet. Louis del Duca (Dickinson School of Law, Carlisle,
 Pennsylvania, USA) merkte an, da? sich die angeblichen ?Regierungs?-Institu
 tionen nicht auf einen gemeinsamen Ursprung zur?ckf?hren lie?en und in kei
 ner Weise einheitlich oder abgestimmt agierten. Daher fehlten die wesentlichen
 Kennzeichen eines Regierungssystems auf weltweiter Ebene.

 Im weiteren Verlauf des Vormittags widmete sich zun?chstJan Ramberg (Univer
 sit?t Stockholm, Schweden) dem durch die Globalisierung und die zunehmende
 grenz?berschreitende Aktivit?t von Unternehmen und Verbrauchern hervorgeru
 fenen Bed?rfnis nach Rechtsvereinheitlichung nationaler Rechtsordnungen. Da
 bei konzentrierte er sich auf methodische Fragen und untersuchte die verschiede
 nen M?glichkeiten, Recht auf internationaler Ebene zu vereinheitlichen, insbe
 sondere die Alternativen der Rechtsvereinheitlichung durch zwingendes Recht
 und dispositives Recht. Unter Hinweis auf die erfolgreiche Geschichte der United
 Nations Convention for the International Sale of Goods (CISG) sprach er sich im
 Ergebnis f?r die Vereinheitlichung des Rechts durch dispositive Vorschriften aus.
 Der Hinweis auf das CISG leitete ?ber zu dem Vortrag von Arie Reich (Bar-Ihn
 Universit?t, Ramat-Gan, Israel), der ?ber den k?rzlich erfolgten Beitritt Israels
 zum CISG berichtete und in diesem Zusammenhang auf zwei Besonderheiten des
 israelischen Rechts hinwies: Zum einen finde das einheitliche Kaufrecht bereits

 heute auf nationale Sachverhalte Anwendung, da Israel die Bestimmungen des
 CISG entgegen der sonst ?blichen Praxis bereits vor Hinterlegung der Beitrittsur
 kunde in sein nationales Recht inkorporiert habe. Zum anderen finde das CISG
 nach israelischem Recht nicht nur in den in Art. 1 CISG genannten F?llen, sondern
 auch dann Anwendung, wenn Verk?ufer und K?ufer ihre Niederlassung in Staaten
 h?tten, die dem CISG nicht beigetreten seien. Beides f?hre zu Problemen hinsicht
 lich des Staatsvertrags. Mit dem Hinweis darauf, da? israelische Gerichte bereits
 den Vorg?nger des CISG, das Haager Kaufrechts?bereinkommen von 1955, in ih
 rer Rechtsprechung umfassend angewandt und ber?cksichtigt h?tten, wagte Reich
 am Schlu? seines Vortrags einen optimistischen Ausblick auf die zuk?nftige Be
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 deutung des CISG vor israelischen Gerichten. Auf einen anderen Aspekt der Glo
 balisierung wies Jay Westbrook (University of Texas, Austin, USA) in seinem an
 schlie?enden Vortrag zu neueren Entwicklungen im Recht internationaler Insol
 venzen hin. Vor dem Hintergrund der zunehmenden Anzahl von Insolvenzen in
 ternational t?tiger Unternehmen zeigte er die wesentlichen in diesem Zusammen
 hang zu meisternden Schwierigkeiten auf und stellte die wichtigsten internationa
 len Regelwerke, insbesondere das UNCITRAL Model Law on Cross-Border In
 solvency, die Principles of Cooperation des American Law Institute sowie die Re
 gelwerke der Weltbank und des Internationalen W?hrungsfonds, vor.

 II. Am Nachmittag des ersten Tages standen die Themen Corporate Gov
 ernance und Corporate Finance auf dem Programm. Als erster sprach John Farrar
 (Bond University, Gold Coast, Australien) in diesem Zusammenhang ?ber Corpo
 rate Governance in der Volksrepublik China, Taiwan, Hong Kong und Macau. Er
 wies darauf hin, da? die Rechtsordnungen dieser L?nder zwar ?ber gemeinsame
 Urspr?nge verf?gten. Das Recht der Corporate Governance habe sich aber seit
 dem 19. Jahrhundert auseinanderentwickelt: W?hrend sich in der VR China und
 Taiwan Unternehmensformen zwischen privater und ?ffentlicher Natur heraus
 gebildet h?tten, die sich durch ein hohes Ma? an Einflu?nahme durch den Staat
 auszeichneten, h?tten sich in Hong Kong und Macau als Kolonien europ?ischer

 M?chte weitgehend private Unternehmensformen ohne Einflu?m?glichkeit des
 Staates durchgesetzt. Auch in der VR China und Taiwan habe indes, nicht zuletzt
 auf Druck der Weltbank und des Internationalen W?hrungsfonds, eine Bewegung
 hin zu mehr Privatisierung und zu mehr privaten Unternehmensformen einge
 setzt. In eine andere Region dieser Welt blickte Arcelia Quintana-Adriano (Univer
 sidad Aut?noma de Mexico, Tlapan, Mexiko) mit ihrem sich anschlie?enden Vor
 trag ?ber das neue, aus Anla? der Finanzmarktkrise 1994 erlassene, mexikanische
 Gesetz ?ber die Insolvenz von Banken. Die Bankeninsolvenz sei in Mexiko auf

 grund der bei finanziellen Engp?ssen als ultima ratio vorgesehenen gesetzlich vor
 geschriebenen Intervention des Staates im Ergebnis ausgeschlossen. Von Mexiko
 nach Afrika lenkte Kofi Date-Bah (Commonwealth Secretariat, London, UK) den
 Blick der Teilnehmer mit seinem Vortrag ?ber die F?rderung privater Investitio
 nen in Entwicklungsl?ndern durch den Staat. Er bedauerte, da? umfassende Rege
 lungen auf internationaler Ebene fehlten, und analysierte im Anschlu? die Not

 wendigkeit und die M?glichkeiten einzelner Staaten, private Investitionen zu f?r
 dern. Sein Vortrag gipfelte in der Forderung, da? Staaten in Entwicklungsl?ndern
 sicherere Rahmenbedingungen f?r wirtschaftliche T?tigkeit im privaten Sektor
 schaffen m??ten, um private Investitionen ausl?ndischer Geldgeber zu erm?gli
 chen und zu f?rdern. Der Regulierung durch den Staat bed?rften insbesondere der
 Bereich der Finanzdienstleistungen und des wettbewerbswidrigen Verhaltens. Mit
 dem Hinweis auf das Wettbewerbsrecht schlug Date-Bah die Br?cke zu dem nach
 folgenden Vortrag von Patrick Osode (University of Fort Hare, Alice, S?dafrika), der
 ?ber das s?dafrikanische Antidumping-Recht berichtete und die Einhaltung der
 von der WTO vorgegebenen Verfahrensregeln durch das s?dafrikanische Board on
 Tariffs and Trade einer kritischen Untersuchung unterzog.

 Die Diskussion widmete sich im wesentlichen der Frage, welche Bedeutung
 dem Staat auf dem Gebiet des Wirtschaftsrechts und der wirtschaftlichen T?tigkeit
 von Unternehmen zukommen sollte und welchen Einflu? er aus?ben sollte. Ei
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 nigkeit wurde in Anlehnung an den Vortrag von Date-Bah schnell dar?ber erzielt,
 da? staatliches Handeln immer dann zu fordern sei, wenn sichere Rahmenbedin
 gungen f?r die wirtschaftliche T?tigkeit von Unternehmen und Investitionen aus
 l?ndischer Geldgeber n?tig seien. Kritisch betrachtet wurde allerdings eine dar
 ?ber hinaus gehende Einflu?nahme des Staates auf die T?tigkeit privater Unter
 nehmen im allgemeinen und auf die T?tigkeit von Kreditinstituten im besonde
 ren. Fragw?rdig erschien den Teilnehmern insbesondere der Ansatz des neuen
 mexikanischen Gesetzes ?ber die Insolvenz von Banken, die Zahlungsunf?higkeit
 von Kreditinstituten durch finanzielle Unterst?tzung des Staates zu verhindern.
 Peter Winship (Southern Methodist University, Dallas, USA) wies in diesem Zu
 sammenhang auf die reinigende Wirkung von Insolvenzen f?r den Markt im all
 gemeinen und den Finanzmarkt im besonderen hin. Die k?nstliche Verhinderung
 von Insolvenzen durch staatliches Eingreifen f?hre nicht zu der gew?nschten St?r
 kung, sondern im Gegenteil zu einer langfristigen Schw?chung des Finanzmark
 tes. J?rgen Basedow (Max-Planck-Institut f?r ausl?ndisches und internationales Pri
 vatrecht, Hamburg) wies auf die wettbewerbsrechtliche Dimension staatlicher In
 terventionen auf dem Gebiet wirtschaftlicher T?tigkeit von Unternehmen im all
 gemeinen und von Kreditinstituten im besonderen hin. Beispielhaft nannte er die
 Landesbanken und Sparkassen in Deutschland, deren Unterst?tzung durch den
 Staat k?rzlich von der Europ?ischen Kommission in weiten Teilen als Versto? ge
 gen das Europ?ische Wettbewerbsrecht eingestuft wurde.

 III. Am zweiten Tag standen Fragen des elektronischen Gesch?ftsverkehrs und
 des Verbraucherschutzes im Mittelpunkt der Tagung. Rafael Ortiz Illescas (Univer
 sidad Carlos III de Madrid, Spanien) legte zun?chst die grundlegenden Prinzipien
 f?r den Abschlu? von Vertr?gen im Internet nach dem UNCITRAL Model Law
 on Electronic Commerce aus dem Jahr 1996 dar. Im Anschlu? widmete ersieh der
 Frage, in welchem Zeitpunkt ein Vertrag bei Abschlu? im elektronischen Ge
 sch?ftsverkehr zustandekommt. Als vorbildlich erachtete er Art. 8 des Entwurfs ei

 nes UNCITBAL Model Law on Legal Aspects of Electronic Commerce, in dem
 der Vertragsschlu? auf den Zeitpunkt festgesetzt wird, in dem der Anbietende das
 Zeichen der Zustimmung von dem Annehmenden erh?lt. Unter Hinweis auf das
 abschreckende Beispiel der Europ?ischen Gemeinschaft, wo der Zeitpunkt des
 Vertragsschlusses nach wie vor durch die nationalen Rechtsordnungen bestimmt
 wird, schlo? er seinen Vortrag mit dem eindringlichen Pl?doyer, die Bestimmun
 gen ?ber den Zeitpunkt des Vertragsschlusses bei elektronisch geschlossenen Ver
 tr?gen im Interesse des Verbraucherschutzes zu harmonisieren. Einem anderem
 Aspekt des Vertragsschlusses im Internet widmete sich Ricardo Sandoval L?pez (Uni
 versidad de Concepci?n, Chile) in seinem sich anschlie?enden Vortrag ?ber das
 neue chilenische Gesetz zur Gleichstellung der elektronischen mit der manuellen
 Unterschrift. Dabei stellte er zun?chst den Ursprung und die Vorbilder des Geset
 zes dar und beschrieb im weiteren seinen Inhalt und Aufbau im einzelnen.

 Im Mittelpunkt der nachfolgenden Diskussion standen Fragen des Verbrau
 cherschutzes beim Abschlu? von Vertr?gen im Internet. Dabei wurde insbeson
 dere ?ber die verschiedenen Funktionen der Unterschrift im Gesch?ftsverkehr

 nachgedacht und die Frage aufgeworfen, ob die Gleichstellung von manueller
 und elektronischer Unterschrift diesen Funktionen Rechnung trage. Basedow
 wies daraufhin, da? die Unterschrift ?ber die Identifizierung ihres Urhebers hin
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 aus den Zweck verfolge, dem Unterschreibenden die Tragweite seines Handelns
 zu verdeutlichen und damit zu warnen. Insbesondere bei Verbrauchervertr?gen
 solle die Unterschrift des Verbrauchers nicht nur sicherstellen, da? der Vertrags
 partner Klarheit ?ber seine Identit?t habe, sondern den Verbraucher dar?ber hin
 aus zum Nachdenken ?ber sein Handeln bewegen. Ein Mausklick sei mit einer
 tats?chlichen Unterschrift in diesem Zusammenhang nicht zu vergleichen. Ram
 berg hob zudem hervor, da? die elektronische Unterschrift auch die Identifizie
 rungsfunktion der Unterschrift nicht ausreichend gew?hrleisten k?nne. Sie zeige
 lediglich, da? bestimmte Sicherheitsvorschriften eingehalten worden seien, gebe
 aber im Ergebnis nicht mit Sicherheit Auskunft ?ber den Urheber der Willenser
 kl?rung. Da es deshalb m?glich sei, da? eine Willenserkl?rung nicht tats?chlich
 von dem stamme, dem sie aufgrund der eingehaltenen Sicherheitsvorschriften
 zugeordnet werde, laufe die Gleichstellung der elektronischen mit der manuellen
 Unterschrift auf den Abschlu? eines Vertrags durch Fahrl?ssigkeit hinaus, der bis
 her bei Verbrauchervertr?gen weder anerkannt noch f?r die Zukunft w?nschens
 wert sei. Forrar begegnete den Bedenken mit dem Hinweis auf den engen An
 wendungsbereich eines Gesetzes ?ber elektronische Unterschriften. Dieses be
 handele lediglich die technische Seite von elektronischen Unterschriften und
 stelle vor dem Hintergrund der gewachsenen Bedeutung von Gesch?ftsabschl?s
 sen im Internet lediglich die elektronische mit der manuellen Unterschrift gleich,
 ohne eine Aussage zum Verbraucherschutz zu treffen. Die Regelung damit zu
 sammenh?ngender Fragen habe an anderer Stelle zu erfolgen.
 An die Diskussion ?ber den Schutz des Verbrauchers bei Abschlu? von Vertr?

 gen im Internet schlo? sich nahtlos der Vortrag von Allen Zysblat (Hebrew Uni
 versity, Jerusalem, Israel) an. Er sprach ?ber die in Israel verfolgten Ans?tze zum
 Schutz des Verbrauchers im elektronischen Gesch?ftsverkehr und beschrieb bei

 spielhaft die in Israel geltenden umfangreichen Bestimmungen zum Schutz des
 Verbrauchers im elektronischen Zahlungsverkehr, insbesondere bei Verwendung
 von Kreditkarten. In eine ganz andere Dimension des elektronischen Gesch?fts
 verkehrs stie? Benjamin Geva (Osgoode Hall Law School, York University, Toron
 to, Kanada) in seinem Vortrag vor. Er sprach ?ber elektronische Uberweisungen
 und die Beilegung von Streitigkeiten zwischen den an einer elektronischen Uber
 weisung beteiligten Banken. In der anschlie?enden Diskussion zeigte sich aller
 dings, da? weniger das Verh?ltnis zwischen den im elektronischen Zahlungsver
 kehr beteiligten Unternehmen als das Verh?ltnis zwischen den beteiligten Unter
 nehmen und dem Kunden und damit das Thema des Verbraucherschutzes die

 Gem?ter der Teilnehmer im Zusammenhang mit dem elektronischen Gesch?fts
 verkehr bewegte. Wie bereits in der vorangegangenen Diskussion herrschte weit
 gehend Einigkeit dar?ber, da? der Verbraucher, obwohl einer der gr??ten Nutz
 nie?er des elektronischen Zeitalters, im elektronischen Gesch?ftsverkehr in be
 sonderem Ma?e des Schutzes durch das Recht bed?rfe. Keine Klarheit konnte al

 lerdings ?ber Art und Weise dieses Schutzes erzielt werden. Vorgeschlagen wur
 de, den Verbraucher durch die Begr?ndung umfassender Informationspflichten
 zu sch?tzen. Dem wurde aber unter Federf?hrung von Zysblat entgegengehalten,
 da? der durchschnittlich im elektronischen Gesch?ftsverkehr aktive Verbraucher

 kein Interesse an umfassenden Informationen habe und dargereichte Dokumente
 regelm??ig nicht zur Kenntnis nehme.
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 IV. Der dritte Tag schlie?lich war dem Recht der Kreditsicherheiten und dem
 Verbraucherschutz im weiteren Sinne gewidmet. Im ersten Themenblock ging es
 ma?geblich um Fragen der Registrierung von Kreditsicherheiten. Harry C. Sig
 man (Los Angeles, USA) stellte ? auf vergleichender Basis ? ein solches Modell
 vor, das ? als zentralisiertes System ? auch kosteng?nstig sei. Die Hauptfunktio
 nen eines solchen Modells sah er darin, da? es Rangverh?ltnisse publizieren und
 Betrug verhindern k?nnen solle; der Inhalt einzelner Sicherheiten sei demgegen
 ?ber zweitrangig. Winship stellte diesem optimistischen, auf weltweite Geltung
 gerichteten Entwurf einige Bedenken gegen?ber Modellgesetzen im Bereich der
 Kreditsicherheiten entgegen. W?hrend ?ber Ziele und Inhalt solcher Modellge
 setze weitgehend Einigkeit bestehe, seien bei der Implementierung einige Hin
 dernisse zu beachten, namentlich die Tr?gheit und Inkompatibilit?t bestehender
 nationaler Gesetze, die Rolle bestimmter Berufsgruppen bei der Durchsetzung
 solcher Rechte sowie die Vielzahl betroffener Rechtsgebiete: Sachenrecht, Pro
 ze?recht und Insolvenzrecht. Gewisserma?en diese beiden Ans?tze verbindend,
 meinte Louis Del Duca aufgrund einer vergleichenden Analyse von Entwicklun
 gen der letzten 10 Jahre, da? eine Harmonisierung durchaus denkbar sei, wobei
 die nat?rliche Konvergenz im Zweifel der w?rtlichen ?bernahme ausl?ndischen
 Rechts als ?transplant? vorzuziehen sei. Dieser letzte Punkt spielte in der Diskus
 sion eine gro?e Rolle. Attila Harmathy (Ungarischer Verfassungsgerichtshof, Bu
 dapest, Ungarn) wies, unterst?tzt von Norbert Reichs Erfahrungen aus Riga, dar
 aufhin, Ungarn habe es zu Zeiten des Kommunismus immer vermeiden k?nnen,
 sich ausl?ndisches (damals sowjetisches) Recht aufzwingen zu lassen, und sei
 dementsprechend nach dem Ende des Kommunismus wenig erpicht auf einen
 ?hnlichen ? diesmal amerikanischen ? Einflu?. Das sei nicht geplant, versicherte
 Harry C. Sigman; wenn man ein System wegen seiner Vorz?ge ?bernehme, dann
 sei das ja kein Zwang, und wer auf Traditionen verweise, wolle oft nur eigene Po
 sitionen verteidigen. Ein klassischer Globalisierungsdiskurs in nuce.
 Etwas weiter war der Rahmen in den Vortr?gen von Dan Prentice (Pembroke

 College, Oxford, Vereinigtes K?nigreich), Ulrich Drobnig (Max-Planck-Institut
 f?r ausl?ndisches und internationales Privatrecht, Hamburg) und Shalom Lerner
 (Bar-Ilan Universit?t, Ramat Gan, Israel). Prentice behandelte die Auswirkungen
 des neuen britischen Insolvenzrechts auf die Kreditsicherheiten und wies auf zwei

 bedeutsame ?nderungen hin: Zum einen sei das Prim?rziel nun nicht mehr die
 gr??tm?gliche Befriedigung gesicherter Gl?ubiger, sondern der Erhalt des Un
 ternehmens. Zweitens werde das Geld, das fr?her als ?Crown Privilege? zu Gun
 sten staatlicher Steuerforderungen von der Masse abgezweigt worden sei, nun

 mehr zur Finanzierung sich ergebender Streitigkeiten genutzt. Die Banken h?tten
 protestiert, sich aber letztlich gef?gt. Wie das neue System international funktio
 niere, meinte er auf Nachfrage, sei im Gesetzgebungsverfahren nicht gesondert
 thematisiert worden. Drobnig berichtete ?ber Entwicklungen im Recht der Per
 sonalsicherheiten in Europa, w?hrend sich Lerner in seinem Vortrag, der aus orga
 nisatorischen Gr?nden bereits am ersten Tag der Tagung stattgefunden hatte, mit
 dem Recht der Kreditsicherung in Israel besch?ftigte und insbesondere die M?g
 lichkeiten, Sicherheit durch Abtretung vertraglicher Rechte und durch Hingabe
 eines Schecks zu leisten, erl?uterte. In der Diskussion wies Zysblat erg?nzend auf
 bestehende Probleme im israelischen Recht der Kreditsicherheiten hin: Dort
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 m?sse bislang jeder Schuldner nicht nur eine Realsicherheit, sondern zugleich
 auch f?nf pers?nliche Sicherheitsgeber aufbringen, oft ein kaum zu ?berwinden
 des Hindernis. Zwei Erleichterungen habe es allerdings gegeben: Die pers?nli
 chen Sicherheitsgeber d?rften erst nachrangig, nach erfolglosem Versuch der
 Vollstreckung aus der Realsicherheit, herangezogen werden, und sie hafteten nun
 auch nur mehr nach Anteil, nicht gesamtschuldnerisch.
 V. Mit dem Hinweis auf die Interessen des Verbrauchers, die bereits Drobnig in

 seinem Vortrag angesprochen hatte, wurde der Bogen zum letzten Themenbe
 reich gespannt, zum Verbraucherrecht im weiteren Sinne. Harmathy beschrieb die
 Entwicklung der Vertragsfreiheit unter dem Zeichen der Globalisierung und
 konstatierte einen Gegensatz zwischen Freiheit und Notwendigkeit zur Be
 schr?nkung der Freiheit. Das wurde in der Diskussion indes relativiert. Basedow
 wies daraufhin, da? bestimmte zwingende Regelungen, einschlie?lich des Wett
 bewerbsrechts, die Vertragsfreiheit nicht einschr?nkten sondern erst erm?glich
 ten, indem sie Wahlfreiheit gew?hrten. Sigman hingegen meinte, zwingende
 Normen erh?hten oft den Preis und seien daher dem Konsumenten gar nicht
 recht; andererseits sei Marktversagen nicht nur bei Verbrauchern denkbar. Die
 Frage, ob es ein besonderes Verbraucherrecht geben solle, wurde auch von Ewoud
 Hondius (Molengraaf Instituut, Utrecht, Niederlande) aufgegriffen, dessen Insti
 tut an einem Restatement des europ?ischen Kaufrechts arbeitet und sich nach
 langer Debatte daf?r ausgesprochen hat, allgemeines und Verbraucherkaufrecht
 gemeinsam zu behandeln.
 Die Besonderheit des Verbraucherrechts pr?gte auch die beiden letzten Vortr?

 ge zum Recht der Schweiz. Bernd Stauder (Universit?t Genf, Schweiz) berichtete
 vom Einflu? des Europarechts auf die Schweiz. Trotz eines abschl?gigen Volks
 entscheids zum Beitritt zur Einheitlichen Europ?ischen Akte (EEA) vollzieht die
 se eine gro?e Zahl von EU-Rechtsakten autonom nach und folgt insoweit auch
 der Rechtsprechung des Europ?ischen Gerichtshofs, nicht aufgrund europa
 rechtlicher Bindung, sondern aufgrund der Entscheidung des schweizerischen
 Gesetzgebers. Ein spezifisches Gebiet solchen Nachvollzugs beleuchtete kritisch
 Hans Giger (Universit?t Z?rich, Schweiz), n?mlich das schweizerische Verbrau
 cherkreditgesetz von 2001. In der Sonderbehandlung der Verbraucher und in ei
 nem ?berm??igen Bed?rfnis, den Verbraucher zu bevormunden, schie?t es nach
 Gigers Ansicht ?ber das erw?nschte Ziel weit hinaus und wird wegen der Kern
 stellung des Kredits im Wirtschaftsleben zu einer Gefahr f?r die Schweizer Wirt
 schaft werden.

 VI. Indes endete die Konferenz nicht mit einer derart negativen Aussage, son
 dern mit Harmathys Schlu?wort: Die Akademie habe wieder einmal wertvolle
 Beitr?ge und intensive Diskussionen geliefert, und er fahre mit dem Bewu?tsein
 heim, viel ?ber das Recht in der Welt gelernt zu haben. So ging es allen Teilneh
 mern, und so schaut man erwartungsvoll der n?chsten Tagung der International
 Academy of Commercial and Consumer Law entgegen, die 2004 auf Einladung
 von Norbert Reich in Riga (Litauen) stattfinden soll.

 Durham, N.C.
 Hamburg

 Ralf Michaels
 Giesela R?hl
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